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Réseauter, pour quoi faire 1

AU PROGRAMME | Choisir son / ses réseaux

Comment développer son réseau 7

Maintenir le lien
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RESEAUTER, POUR QUOT FAIRE 7




CHOISIR SON / SES RESEAUX

Les criteres




LES CRITERES

Le ratio coit / ['engagement Formel / informel Les activités des Le fait dy
bénéfices attendu membres prendre du plaisir
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QUELQUES EXEMPLES DE RESEAUX

* |a Boite 3 Indés o |'APADLO
* Bouge a Boite * Les BN|
e |a CPME o e réseau des anciens de votre école

* Le réseau lyonnais des entrepreneure.s [éro Déchet
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COMMENT DEVELOPPER
SON RESEAU ?




QUELQUES PRINCIPES GENERAUX

Un pitch efficace Aller vers les autres, les nouveaux, (uestionnez, interrogez, Ne perdez pas votre temps avec Pensez & dire bonjour & ceux que

Sayy CeUX que VOUS Ne connaissez pas intéressez-vous aux autres ceux qui ne présentent aucun vous avez déja cotoyés, la relation
intérét pour votre activité / vous ne se construit pas en un jour !

Punchy

(ondis
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DEVELOPPER SON RESEAU

Donnez pour recevoir

* Donnez des informations sur votre
I .. |-
secteur d'activités, des éléments que vous
connaissez pour aider |autre

o favorisez les mises en relation, les
. . I
contacts qui peuvent aider 'autre

o Pensez 3 valoriser, montrer votre intérét

1711212021

Pensez 3 remercier

e Si une mise en relation s'est avérée
bénéfique, pensez & remercier

o §i telle ou telle information a servi 3 vous
faire avancer, pensez 3 donner des
nouvelles 3 celui vous |'a donnée
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Co-construisez

* |maginez des propositions d'action 3
plusieurs

e Sous-traitez a des personnes de votre
réseau, elles penseront & vous par
réciprocité

* Répondez ensemble & des appels d offre



oLUL ON VA PLUS VIIE
ENSEMBLE, ON VA PLUS LOIN.

Proverbe africain
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LUELQUEY PISTES

e linkedln
o Repas daffaire

*  Apporter son expertise ou son soutien au
besoin

o Newsletter
e (artes de veeux

*  Un appel de temps 3 autre

i
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Jean-Sébastien CADIX js cadix@forty-fiftyfr www forty-fifty fr

Poxashi
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